


Если вы хотите продавать свои услуги 

дешево – мы вам не нужны… Одна 

проблема – всегда найдется тот, кто 

предложит дешевле… Но… 
 



ЕСЛИ ВЫ ХОТИТЕ ПРОДАВАТЬ 

ДОРОГО И СТАБИЛЬНО –  

ВЫ  ДОЛЖНЫ ДАТЬ СВОИМ 

КЛИЕНТАМ ПРИЧИНУ ПОКУПАТЬ У 

ВАС, А НЕ У ВАШИХ КОНКУРЕНТОВ 



Уникальная «Упаковка» (продающая история 

вашего бренда, уникальное торговое предложение, 

коммуникационная стратегия – то, о чем ваш 

бренд рассказывает вашей аудитории) – самый 

ценный нематериальный актив любого успешного 

бизнеса.  



КТО ТАКОЙ  

ВЛАДИМИР В. ТУРМАН 

Главный эксперт по 
разработке УТП  
и отстройке от 
конкурентов 



Владимир В. Турман – серийный 

предприниматель и инвестор, ведущий эксперт 

по отстройке от конкурентов, автор 

единственной в мире пошаговой методики 

разработки Уникального Торгового 

Предложения (УТП) и вывода бизнеса в 

бесконкурентное пространство. Тайный 

советник, который стоит за спиной большого 

количества успешных предпринимателей, 

бизнес-тренеров, коучей и консультантов. 

Только 7% его кейсов открыты широкой 

публике для изучения. 

  

Новая книга Владимира Турмана "Прорыв" за 

два  дня стала бестселлером на Ozon.ru.  
 



«Даже если у вас на самом 
деле уникальный продукт, до 
тех пор пока клиент за него не 
заплатит, у вас нет бизнеса». 
 

   
 Сэр Ричард Брэнсон 



Художественная школа 3,5 года 

Военно-спортивный клуб «Разведчик» - 11 лет 

Начал заниматься бизнесом вместо 9-го класса 

Поступил в Академию Права с 3-й попытки 

Сертифицированный Мастер-Тренер NLP 

Учился на продюсерском факультете ГИТИСа 

Магистр экономики: специализация маркетинг 

  

ОБРАЗОВАНИЕ 





СВОЙ ПЕРВЫЙ КОНСАЛТИНГОВЫЙ 

КОНТРАКТ НА 1 500 000 РУБ 

«ЗАКРЫЛ» В 2007 ГОДУ 





ЛУЧШИЙ КОНСАЛТИНГОВЫЙ ПРОЕКТ 2015 



КОНСУЛЬТАНТ РЕСПУБЛИКИ КРЫМ 



ПРОРЫВ: Убедить и Продать 

БЕСТСЕЛЛЕР 
 

ЗА 2 ДНЯ ПРОДАЖ 

СТАЛА БЕСТСЕЛЛЕРОМ 

НА OZON.RU 

 



«Лучшая инновация 

в маркетинге за 

последнее 

десятилетие». 

Максим Киселев,  

директор по развитию Технопарк «Сколково» 



И мы, THURMAN Creative & Digital – разработаем для вас креативную 
продающую историю вашего бренда, завоюем сердца ваших 
клиентов, увеличим ваши продажи, и выведем ваш бизнес в верхние 
20% в вашей отрасли. 



НАМ ДОВЕРЯЮТ: 



ПОЧЕМУ В НАШИХ БИЗНЕСАХ 

ПРОБЛЕМЫ С ПРОДАЖАМИ? 



Один и тот же продукт, по разному «упакованный» – 

может продаваться за 1000 рублей, а может за 70 000.  



1. Предложения - не отличаются от 

предложений конкурентов     

2. Предложения - не транслируют 

уникальной ценности 

3. Предложения - не мотивируют 

покупать сейчас и покупать дороже 

ПРИЧИНЫ: 

Важно быть НЕ лучшим – 

важно быть ДРУГИМ 



КАКУЮ ИСТОРИЮ ВАШ БРЕНД 

РАССКАЗЫВАЕТ ВАШЕЙ 

ЦЕЛЕВОЙ АУДИТОРИИ? 





УТП – это не заголовок 

УТП – это не рекламный слоган 

УТП – это не коммерческое предложение 

УТП – это не конкурентное преимущество 

УТП – это не оффер 

УТП – это не боль 

УТП – это не ниша 

УТП – это не продукт 

УТП – это не то, чем вы занимаетесь 

УТП – это не копирайтинг 

И тем более не «мы лучшие, первые, крупнейшие и .т.д.»   



Эта история началась в 

далекой далекой галактике…   



Эта история началась  во время моего 

выступления на Инвест-Конференции 

2016… 
 



Эта история началась  во время моего 

выступления на Инвест-Конференции 

2016… 
 



В МИРЕ СУЩЕСТВУЮТ ВСЕГО 

ДВА ПОДХОДА К 

ПРОДВИЖЕНИЮ ТОВАРОВ И 

УСЛУГ: 



1. Продвижение на основе 

низкой цены      

2. Продвижение на основе 

уникальности 

 



Эта история началась  во время моего 

выступления на Инвест-Конференции 

2016… 
 





1. «Человек-невидимка…» 

2. «Я никакой как все…» 

3. «Кишечный лаваж…» 

4. «У нас нет конкурентов…» 

5. «О нас, наверно, знают все…» 

6. «Иду туда, не зная куда…» 

7. Отсутствие правильной трафик-стратегии 

8. Отсутствие воронки продаж 

9. Прокрастинация 

НАШ ПЛАН НА СЕГОДНЯ: 



«ЧЕЛОВЕК-НЕВИДИМКА» 

ОТСУТСТВИЕ ЭКСПЕРТНОГО 

ПОЗИЦИОНИРОВАНИЯ 

АВТОРА БИЗНЕСА    

ОШИБКА №1 



ФОРМУЛА УТП © 



ФОРМУЛА УТП © 



ФОРМУЛА УТП © 



ФОРМУЛА УТП © 



ФОРМУЛА УТП © 



1. С чего все начиналось… 

2. Кризис… 

3. Призыв… 

4. Отправление в путь… 

5. Сбор артефактов 

6. Битва с Драконом  

7. Победа или поражение… 

8. Трансформация…  

9. Награда… 
10. Возвращение… 

11. Осознание и Миссия… 

 

ПРОДАЮЩАЯ БИОГРАФИЯ: 



«Я НИКАКОЙ КАК ВСЕ» - 

ОТСУТСТВИЕ УНИКАЛЬНОГО 

ТОРГОВОГО ПРЕДЛОЖЕНИЯ 

ОШИБКА №2 





Согласно независимому 

исследованию Гильдии 

маркетологов – продукт или услуга 

БЕЗ Уникального Торгового 

Предложения продается В ЧЕТЫРЕ 

РАЗА ХУЖЕ!!! 



ПИРАМИДА  

ТУРМАНА 

Магнетический бренд 

Персональная история 



УТП – ЕДИНСТВЕННАЯ ЧЕТКО 

СФОРМУЛИРОВАННАЯ ПРИЧИНА, 

ПО КОТОРОЙ ВАШИ КЛИЕНТЫ 

БУДУТ ПОКУПАТЬ У ВАС, А НЕ У 

ВАШИХ КОНКУРЕНТОВ! 



7 критериев УТП(с): 

1. Привлекательность      

2. Эксклюзивность 

3. ЯПК 

4. Доверие отправителю 

5. Материальность 

6. Ментальность  

7. Неуводимость  





 

 

ЭТО МИША… 

 

МАССАЖИСТ  

ЕМУ 42 

ЖИЛ С МАМОЙ 

И У НЕГО НЕБЫЛО 

ДЕВУШКИ! 



 

Почему я должен купить у вас, а не у любого другого из ваших 

конкурентов? 

Почему именно Я [потенциальный клиент А] должен купить у 

вас, а не у ваших конкурентов? 

Почему именно Я [потенциальный клиент А] должен купить 

именно продукт #1, а не любой другой продукт доступный мне? 

Почему именно Я [потенциальный клиент А] должен 

среагировать именно на это рекламное сообщение, а не на 

любое другое доступное мне? 

 

УРОВНИ УТП: 



Уникальная «Упаковка» (продающая история 

вашего бренда, уникальное торговое 

предложение, коммуникационная стратегия – то, 

о чем ваш бренд рассказывает вашей аудитории) 

– самый ценный нематериальный актив любого 

успешного бизнеса.  



«КИШЕЧНЫЙ ЛАВАЖ» ИЛИ 

НАШ БЕТОН НУЖЕН ВСЕМ   

ОШИБКА №3 



НЕРАВНОМЕРНОЕ РАСПРЕДЕЛЕНИЕ ДОХОДОВ ВНУТРИ ОТРАСЛИ 

Компании 

Деньги 



НЕРАВНОМЕРНОЕ РАСПРЕДЕЛЕНИЕ ДОХОДОВ ВАШЕЙ ЦА 

Клиенты 

Деньги 



КТО ВАШ ПРИОРИТЕТНЫЙ 

ЦЕЛЕВОЙ КЛИЕНТ? 



ПОЧЕМУ ЛЮДИ ПОКУПАЮТ: 

Жадность 

Зависть 

Вина 

Секс 

Гордыня 

Обжорство 

Ревность 

Любопытство  

Срочность  

Страх  

Мгновенное удовольствие 

Редкость  

Конкретность  

Простота  

Доказательство ценности 

Оправдание покупки 

Компетентность 

Мода/тренд 

Принадлежность к опред группе 

Вечные проблемы (много) 

Надежда  

Истории  

Вовлечение  

Affinity – мы с тобой одной крови 



Коучинг по  

Разработке УТП    

Система Уникального Конкурентного 

Позиционирования и Продаж   



«У НАС НЕТ КОНКУРЕНТОВ» 

ОШИБКА №4 



Клиенты 

Деньги 



Клиенты 

Деньги 



1. Прямая    

2. Непрямая 

3. Скрытая / Неочевидная 

КОНКУРЕНЦИЯ 



«О НАС, НАВЕРНО, ЗНАЮТ ВСЕ» 

ОШИБКА №5 



КОММУНИКАЦИОННАЯ 

СТРАТЕГИЯ vs КОНТЕНТНАЯ 

СТРАТЕГИЯ   



«ИДУ ТУДА НЕ ЗНАЯ КУДА…» 

ОШИБКА №6 



Клиенты 

Деньги 



ОТСУТСВИЕ ПОНИМАНИЕ ГДЕ 

ИСКАТЬ ЦЕЛЕВЫХ КЛИЕНТОВ 



МОДЕЛЬ «ПУТЕШЕСТВИЕ КЛИЕНТА» 



ЕВНЕНИЙ ТЮРИН - КОНДИЦИОНЕРЫ 

«Турман – это не дешево, но оно того стоит…».  

Результат: + 2 новых бизнеса + Эксперт №1  



«ОТСУТСВИЕ ПРАВИЛЬНОЙ 

ТРАФИК-СТРАТЕГИИ» 

ОШИБКА №7 



ОТСУТСТВИЕ 

(АВТОМАТИЗИРОВАННОЙ) 

ВОРОНКИ ПРОДАЖ   

ОШИБКА № 8 









B.S. DETECTOR 





1. Лидмагнит    

2. Трипвайер 

3. Корофер 

4. Увеличитель прибыли 

5. Веревочка 

«ЧЕТЫРЕ КОРЗИНЫ И 

ВЕРЕВОЧКА» 



ПРОКРАСТИНАЦИЯ 

ОШИБКА №9 





ЮЛИЯ ШМИДТ – СВАДЬБЫ ЗА ГРАНИЦЕЙ 

«Я уже не верила, что это возможно…».  

Результат: Эксперт №1 + новый бизнес   



Коучинг по  

Разработке УТП    

Система Уникального Конкурентного 

Позиционирования и Продаж   



ЮЛИЯ ШМИДТ – СВАДЬБЫ ЗА ГРАНИЦЕЙ 

«Я уже не верила, что это возможно…».  

Результат: Эксперт №1 + новый бизнес   



«Я думала, что я знаю в своем бизнесе все…».  

Результат: 4 599 000 руб. за 6 недель  

СВЕТЛАНА ШУСТОВА - ТУРИЗМ 



ЧТО ДЕЛАТЬ ДАЛЬШЕ?  

1. Оставить все как есть 

2. «Самому лечить свои зубы» 

3. Пройти «Коучинг по 

Разработке УТП» 



Коучинг по  

Разработке УТП    

Система Уникального Конкурентного 

Позиционирования и Продаж   



НЕСКОЛЬКО ОТКРЫТЫХ КЕЙСОВ 

 
ФИТНЕС-ЦЕНТР «ПЧЕЛА» прирост базы клиентов 
на 298% 
 
Проблема: Низкий поток входящих клиентов и низкие 
продажи абонементов. Проблемы с персоналом из-за 
малого фонда заработной платы. Неудачное 
расположение. На момент начала работ в коллективе 
работали только девушки, так как на те деньги, которые 
платил собственник, инструктора-мужчины просто не 
шли. 
 
Результат:  прирост базы постоянных клиентов на 
298%. 
 
Подробный разбор  смотрите по ссылке: 
https://youtu.be/bBMmJC2gfDs  
 

https://youtu.be/bBMmJC2gfDs


НЕСКОЛЬКО ОТКРЫТЫХ КЕЙСОВ 

ТЕХНОСКАН – увеличение продаж более чем в 
8,5 раз 
 
Проблема: Компания специализируется на 
установке оборудования для мониторинга за 
автотранспортом с помощью GPS-навигации. 
Основная проблема — невозможность выйти на 
ЛПР и поднять продажи. 
 
Результат:  увеличение продаж более чем в 8,5 
раз. Разработано уникальное торговое 
предложение и креативная рекламная компания.  
 
Подробнее: подробное описание кейса читайте в 
журнале «Генеральный директор» 11.2014. 
 



НЕСКОЛЬКО ОТКРЫТЫХ КЕЙСОВ 

Бренд АННА ИВАНОВА – вывод бизнеса на 
международный уровень Рим, Милан, Париж 
 
Проблема: высокая конкуренция с мировыми 
брендами на фоне внутренней конкуренции. Низкая 
эффективность процессов привлечения клиентов, 
продаж, управленческих компетенций, которая не 
позволяла конкурировать на одном уровне с 
российскими и зарубежными производителями. 
 
Результат: вывод бизнеса на международный 
уровень Рим, Милан, Париж; успешная экспансия 
на Московский рынок. 



ЕЩЕ НЕСКОЛЬКО ОТЗЫВОВ 

«Ситуация на рынке изменилась и мы просто не знали, как раскрутить новое 
направление бизнеса. Теперь у нас в руках готовая пошаговая система».  

Евгений Тюрин, Климатическая студия «Буревент»  
 
«Нам сложно увидеть наш бизнес со стороны, оценить его сильные и слабые 
стороны, и сформулировать креативную идею, которая будет завоевывать 
сердца наших клиентов. Владимир Турман делает это блестяще». 

Анна Иванова, Anna Ivanova Fashion 
 
«Мы слишком долго старались «быть как все», ничем не выделяться, и даже 
делать наш бизнес одинаково. И из-за этого упустили свое преимущество».   

Константин Шабалин, крауд фандинговая платформа StartTrack  



ГАРАНТИИ 

Мы гарантируем, что инвестиции в разработку креативной компании по 

продвижению вашего бизнеса, бренда, продуктов или услуг, будут 

лучшими инвестициями для привлечения новых клиентов, увеличения 

продаж, и занятия доминирующего положения в вашей рыночной нише. 

 

В более 90% случаях мы подписываем с нашими заказчиками NDA 

(соглашение о конфиденциальности), чтобы как можно дольше 

сохранить преимущество, которое они получают в результате работы с 

нами, по сравнению со своими конкурентами.  

 

 



 

 

ЭТО МИША… 

 

МИША НАКОНЕЦ - ТО КУПИЛ 

СЕБЕ КВАРТИРУ, СТАЛ ЖИТЬ 

ОТДЕЛЬНО ОТ МАМЫ И ЗАВЕЛ  

ДЕВУШКУ 



НАША МИССИЯ – СДЕЛАТЬ 

РОССИЮ СНОВА САМОЙ 

БОГАТОЙ СТРАНОЙ В МИРЕ! 



Коучинг по  

Разработке УТП    

Система Уникального Конкурентного 

Позиционирования и Продаж   



ШАГ № 1: СКАЧАЙТЕ БРИФ НА ПРЕДПРОЕКТНОЕ 

ИССЛЕДОВАНИЕ 

Для того чтобы, получить бриф на предпроектное 

исследование, отправьте SMS на номер + 7 964 589 04 20 

с текстом «БРИФ», с адресом вашей электронной почты, 

вашим именем и названием вашей организации.   



ДЕЙСТВУЕМ 

ПРЯМО СЕЙЧАС! 

РЕЗУЛЬТАТ №7 


